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DIAGNOSTIC FINANCIER - ELECTRICIEN BTP - TOULOUSE Réf. AS-900000001 - Avril 2026

EXAMPLE SARL

SIREN 900000001 - SAS - Créée en 2008 - Médian (2-7 M€) - Toulouse (31) - Exercice 2025

Analyse croisée avec 14 autres électriciens BTP du bassin :
GUINTA ELECTRICITE, ELEC OCCITANIE, SARL COURANT FORT, ENR-INSTALLATIONS, et 10 autres.

Croissance ) 12/20
Marge nette ) 14/20
6 8 / lOO Autonomie ) 16/20
Cycle cash ) 6/20
SANTE CORRECTE Trésorerie D 20120

3.2 M€ de CA. 150 K€ de résultat net.

Un profil avec des atouts, mais un point mérite votre attention.

Sur les 15 entreprises du bassin BTP que nous avons analysées, vous vous situez au 7e rang en CA avec un
score global de 68/100. Le profil ressort comme solide. L'analyse ne dégage pas de point de vigilance majeur a
ce stade.

3.2M€ +8.5 % 150K€ 4.7 %
CA 2025 CROISSANCE 2024-2025 RESULTAT NET 2025 MARGE NETTE 2025
2.9M€ médiane Hausse annuelle 145K€ médiane 4.6 % médiane
7e du bassin BTP Accélération Au-dessus Au-dessus
POINTS FORTS POINTS DE VIGILANCE
+ Autonomie financiére correcte a 42 % I Peu de données historiques disponibles pour affiner
+ Trésorerie 380 K€ = 154 jours de charges couvertes lanalyse

I Bassin BTP en mutation : veille concurrentielle

+ Capitaux propres positifs, autonomie a 42 % ]
recommandée

Dans un bassin de 15 acteurs, qu'est-ce qui fait votre différence au quotidien ? On observe des profils
trés variés, et comprendre votre positionnement permettrait d'affiner I'analyse.
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B EXAMPLE SARL

Position dans votre bassin

7e sur 15 en CA dans votre bassin

15 entreprises - ELECTRICIEN BTP - Occitanie

6 entreprises devant vous en CA, dont 3 avec une santé financiere plus fragile selon
notre scoring (voir ci-dessous).

PAIRS DIRECTS - AUTRES « MEDIAN » DU BASSIN

MEDIAN - PAIR DIRECT
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METHODOLOGIE DU SCORE /100

Entreprise

GUINTA ELECTRICITE
ELEC OCCITANIE

SARL COURANT FORT
ENR-INSTALLATIONS
ETS SUD TECHNIQUE
CABLEO SUD

EXAMPLE SARL

ETS MARTIN ELECTRICITE
DELTA PRO ELEC
ELECTROBAT 31
GARONNE COURANT
AZZURRA ELEC

ETS LOPEZ ELECTRICITE
SAS PHASE TROIS

ELEC ART SERVICE

MEDIAN - PAIR DIRECT

ETS SUD TECHNIQUE

Toulouse
82 4.3M€ 69
/100 CA 2025 /100

15 ENTREPRISES - TRI PAR CA

Ville Taille CA
Toulouse Grand 12.5M€ '25
Blagnac Grand 8.9M€ '25
Colomiers Grand 7.8M€ '25
Muret Médian 5.1M€ '25
Toulouse Médian 4.3M€ '25
Tournefeuille Médian 3.8M€ '25
Toulouse Médian 3.2M€'25
Léguevin Médian 2.9M€ '25
Portet Médian 2.4M€'25
Toulouse Petit 1.9M€ 25
Cugnaux Petit 1.6M€ '25
Balma Petit 1.3M€ 25
Pibrac Petit 1.0M€ 25
Ramonville Petit 800KE€ '25
Toulouse Petit 600K€ '25

Calibré sur 5 piliers x 20 pts : croissance CA (CAGR 3 ans), marge nette, autonomie financiere
(KP/actif), cycle d'exploitation (CCC), trésorerie (jours de charges de personnel couvertes).

EXAMPLE SARL : 12/20 croissance - 14/20 marge - 16/20 autonomie - 6/20 cycle cash - 20/20
trésorerie = 68/100.

MEDIAN - PAIR DIRECT

CABLEO SUD
Tournefeuille
3.8M€
CA 2025
MN Aut.  Score
5.0% 38 % 66
4.6% 44 % 68
2.3% 22% 46
10.6% 58 % 82
7.1% 51 % 69
3.8% 34 % 54
4.7% 42 % 68
4.4% 47 % 68
1.6% 18 % 54
11.3% 62 % 82
5.8% 38 % 64
-3.5% 12 % 46
1.8% 28 % 58
-9.0% 5% 34
9.0% 51 % 73
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Google

0 4.1 (68)
0 4.3 (52)
0 3.9 (41)
0 4.6 (87)
0 4.4 (34)
0 4.0 (28)
0 4.2 (44)
0 4.5 (61)
0 3.7 (19)
0 4.7 (53)
0 4.1 (22)
0 3.8 (14)
0 4.0 (17)
0 3.5 (8)
0 4.6 (31)
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